
Améliorer sa marge et augmenter les ventes de consommable
dans son ensemble par le développement de ventes additionnelles 

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Conseiller le bon produit
Augmenter la vente de consommables dans le point de vente
Savoir faire une démonstration des différents polymax
Vendre la valeur ajoutée liée au produit

Publics Cibles : Vendeurs comptoir / Commerciaux
itinérants / Chiffreurs / Commerciaux sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Présentation de la nouvelle gamme polymax

Durée de la classe
virtuelle

45 minutes

Dates
30 avril 2025 de 14h00 à 14h45
21 mai 2025 de 10h30 à 11h15
26 juin 2025 de 14h00 à 14h45

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Produits abordés
PolyMax Fix & Seal
PolyMax High Tack
AquaMax
+ gun, wipes, multitool…

  Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module
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Ensemble, construisons demain !
www.2nd-academy.fr


