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Comprendre et intégrer dans sa démarche de vente le mécanisme
de MaPrimeAdapt’

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Intégrer les enjeux commerciaux liés au dispositifs 
Comprendre le périmètre et les paramètre du dispositif « Ma
Prime Adapt »

Publics Cibles :  Vendeurs en salle d’exposition /
Commerciaux itinérants / Chiffreurs / Commerciaux
sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Durée de la classe
virtuelle

1h30

Dates
18 mars 2025 de 9h00 à 10h30
20 mars 2025 de 9h00 à 10h30 
08 avril 2025 de 9h00 à 10h30
10 avril 2025 de 9h00 à 10h30
13 mai 2025 de 9h00 à 10h30
17 juin 2025 de 9h00 à 10h30
29 juin 2025 de 9h00 à 10h30

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Mécanisme Ma Prime Adapt
Pour qui ?
Critères d’éligibilité
Intervenants (installateurs, AMO, ANAH)
Processus – parcours du dossier

Solutions KINEDO
Communication et documentation adaptée
Offres et produits dédiés

Partenariats KINEDO / AMO pour faciliter toutes les demandes 

 Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module

MaPrimeAdapt’

Ensemble, construisons demain !
www.2nd-academy.fr


