
Comment conquérir de nouvelles parts
de marché avec l’adoucisseur d’eau
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Découverte des tendances du traitement de l’eau et des besoins de
clients

Présentation des solution NORTH STAR et notamment la solution
2 en 1 hybrid+.

A l’issue de ce module les stagiaires seront capables de :
Comprendre les besoins des clients et les principaux critères de
la demande
Présenter à leurs clients la gamme NORTH STAR
Répondre aux besoins des clients avec une solution adapté à
travers la gamme NORTH STAR
Savoir mettre en avant notre solution différenciante qu’est
L’HYBRID NORTH STAR

Publics Cibles : Vendeurs comptoir / Vendeurs en salle
d’exposition / Commerciaux itinérants / Chiffreurs /
Commerciaux sédentaires

Prérequis nécessaire : aucun prérequis n’est
nécessaire pour suivre cette formation.

Durée de la classe
virtuelle

1h30

Dates
04 avril 2025 de 10H30 0 12H00
16 avril 2025 de 10h30 à 12h00
16 mai 2025 de 10h30 à 12h00

Objectifs généraux et opérationnels de la
formation 

Points clés abordés dans cette classe virtuelle

Les tendances du marché du traitement de l’eau

Les principaux critères de la demande dans le traitement de l’eau

Présentation des solution NORTH STAR

 Modalités d’évaluations du module
 QCM en fin de module

Ensemble, construisons demain !
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